
 

MINUTA DE REUNIÓN 
COMITÉ: FRANQUICIAS 

Tema Convocatoria: LA FRANQUICIA DE EMPRENDER: OPORTUNIDADES DE EMPRENDIMIENTO, 
EXPERIENCIA Y APRENDIZAJE 

Fecha 9 DE JULIO 2024 Hora Inicio 09:30 

Modalidad PRESENCIAL Hora Fin 11:00 

Expositor(es) DANIEL DACCARETT Contacto 
 

  
ASISTENCIA 

Nombre Empresa Asistencia 

ÁNGEL PEREDA JIMÉNEZ CCS 
 

CLAUDIO RABI G&N BRANDS 
 

FELIPE MUÑOZ INFOPAN 
 

IVÁN ARAYA ARAYA CONSULTORES 
 

ROSARIO ARAOS MI AUDITOR 
 

SERGIO SOBARZO KUMON 
 

PAULINA ÁLVAREZ SOMOS FRANCA 
 

GONZALO HEVIA ARCOPRIME 
 

ALEXIS RODRÍGUEZ BRANDS CONSULTING 
 

BEATRÍZ ORELLANA CLÍNICA CELA 
 

JULIO MORALES DEMARCACIÓN VIAL 
 



 

JORGE ESPER TRADE 29 
 

DIEGO CARREÑO THE FINI COMPANY 
 

PABLO CORNEJO THE FINI COMPANY 
 

BENJAMÍN ASTETE REL CCS 
 

PABLO CONN NICO SEGUROS 
 

EDUARDO MARCEL PAGO DE FACTURAS 
 

GEORGE LEVER CCS 
 

CARLOS SOUBLETTE CCS 
 

YUVAL BEN HAYM REMAX 
 

JULIA VERGARA CCS 
 

MARÍA IGNACIA DÍAZ CCS 
 

 

PROGRAMA DE LA SESIÓN 

o Inicios y Motivación Emprendedora 
o Expansión y Diversificación de Negocios 
o Filosofía Emprendedora y Fundación ETM 

 

TEMAS TRATADOS 

ASUNTO Historia y Espíritu Emprendedor de Daccaret 

 

Daccaret comenzó la sesión compartiendo su historia de 
cómo nació su espíritu emprendedor. Relató sus inicios como 
cajero en 1993, destacando que hay aprendizajes que no se 
adquieren en la universidad, sino en la práctica. Contó que 
postuló durante dos años consecutivos a un MBA en el 



 

extranjero sin éxito, lo que lo llevó a trabajar como copero en 
Miami, siempre con la mentalidad de iniciar un negocio propio. 
Su perseverancia y deseo de emprender lo llevaron a España, 
donde, gracias a un buen contacto, logró traer una franquicia 
a Chile. Arrendó un local en la Vega y comenzó vendiendo 
balanzas importadas, convirtiéndose en el primero en vender 
balanzas con ticket en respuesta a las políticas vigentes en 
ese entonces. 
 
Daccaret detalló cómo diversificó su negocio vendiendo 
balanzas para pesarse y medir la presión en farmacias, 
teléfonos públicos, máquinas de bebidas, y luego, en 1999, 
máquinas para comprar boletos de metro. También creó la 
tarjeta metro llamada Multivia, y fundó Endomática, que hoy 
es una gran empresa. En 2019, Daccaret empezó a generar 
espacios para que otros emprendedores pudieran darse a 
conocer. A pesar de los desafíos, como la destrucción de 
muchas de sus máquinas durante el estallido social, trabajó 
arduamente para reconstruir todo al día siguiente, 
demostrando su resiliencia y tenacidad. 
 
Daccaret compartió su filosofía emprendedora, enfatizando 
que ser emprendedor es un estilo de vida y que la clave está 
en tener "Aktitud". Comentó que muchos emprendimientos 
han nacido del incentivo de sus pares y destacó la importancia 
de rodearse de personas más inteligentes. Fundó Emprende 
Tu Mente (ETM) y comparó al emprendedor con un surfista, 
solo con su tabla, observados por los demás, algunos 
esperando su caída y otros apoyándolo desde lejos. Resaltó 
que el emprendedor ve oportunidades donde otros no y asume 
riesgos que otros no están dispuestos a tomar. Concluyó con 
una reflexión sobre la grandeza de los sueños 
emprendedores, planteando la pregunta: "¿cuán grande 
quieres ser?". 

Fecha próxima reunión  AGOSTO 2024 

 

María Ignacia Díaz  Julio 2024 

Secretaria Ejecutiva  Fecha de aprobación 

 


